
Alexandra Mesa Rivera Andres Mauricio Gonzalez Piedrahita Antonio Alvira Melendro 0 0

Aurora Llanos Parra 65823853 Alimentos Ceraly 76,00%

La emprendedora tiene mercado con clientes definidos, se requiere mayor ajuste en 

ventas en la idea de negocio,  analisis de la competencia de acuerdo con necesidad del 

cliente, y revisar la innovaciòn, actualmente tiene unidad productiva en funcionamiento.

La emprendedora cuenta con cierta validación de mercado y promesas de compra, la 

emprendedora necesita los recursos para ampliar la capacidad instalada. Se 

recomienda revisar los canales de distribución así como la política ambiental del 

Proyecto. 

Han probado el producto, tienen clientes. Cuentan con Invima para el producto. Falta 

mejorar el conocimiento de la competencia. Alexa

Dario Varon Tamayo 14226238 Artesanias y souvenir deportivos 61,33%

Se recomienda fortalecer los canales de comercialización de los productos, no se tiene 

definido los clientes, habla de clientes referidos pero no reconoce el nicho de mercado, 

se preocupa la proyección de ventas que no cuenta con sustentos de mercado para la 

proyección. No se evidencia proceso de ideación de mercado, habla de mercados 

El emprendedor tiene algunos clientes referidos, y algunas promesas de compra que no 

ha podido cumplir por capacidad instalada, necesita el recurso para montar el taller de 

artesanías y pagar la nomina de 5 empleos, no cuenta con canales de distribución, 

tampoco hace mercadeo. Se recomienda hacer validación del mercado nacional. 

Trabaja solo, el emprendedor produce, comercializa. Trabaja con clientes referidos, 

pero no ha hecho una validación con clientes propios. Debe fortalecer la fase de 

validación del modelo de negocios.

Jorge Enrique Heredia Ibarra 93481774 CAFE EXPORT 62,00%

El emprendedor no cuenta con cultivo de cafè, solo comercializa algunos kilos que 

compra a otros productores de la zona de Dolores, no cuenta con modelo de negocio 

definido, a penas de definir  contar con unidad productiva, no muestra necesidad del 

cliente de acuerdo con metodologìas  de ideación y validación de mercado.

El emprendedor tiene formación en temas administrativos y contables, conoce el 

mercado y como se mueve pero no lo ha estudiado, ni validado. No cuenta con 

producción, sus ventas son pocas y sobre pedido. Se recomienda realizar validadción 

de mercado, también se recomienda reestructurar la fase de ideación. 

Conocen el proceso productivo, no tienen la materia prima, deben conseguirla con 

productores de café de la región. Deben fortalecer la validación del modelo de 

negocios.

Fabiola Triana Higuera 51683993

Porcicola Santa Ana - Piscícola el 

Bosque 70,00%

la Emprendedora muestra experiencia en la producciòn de piscicultura, tiene mercado 

actual, cuenta con ventas, requiere fortalecer competencias en tics para poder 

desarrollar su plan de negocio.

La emprendedora cuenta con ventas validadas y conoce todo el proceso productivo. Se 

recomienda evaluar la competencia. 

Cuentan con 4 estanques, ya producen y tienen alianzas con 2 distribuidores. Debem 

investigar sobre la competencia, porque dicen que no tienen competencia directa en la 

zona, pero pretenden vender en Ibagué. Fortalecer la validación del modelo de 

negocios.

Norma Constanza Calderón Morales  38240374 Fort Villa Artesanal 75,67%

La empresaria cuenta con experiencia y la unidad productiva, se requiere fortalecer el 

proceso de mercadeo.

La emprendedora cuenta con ampio conocimiento del mercado, tiene ventas validadas, 

cuenta con taller y materia prima.

La emprendedora tiene una gran experiencia y conocimiento del mercado. Produce las 

artesanías. El modelo de negocios es claro. Alexa

Edison Marin Damian 93390287 Emi Muebles y Decoración 77,33%

El modelo de negocio es recuperaciòn y cuidado del medio ambiente en la producciòn 

de muebles,  tiene validación de mercado con muebles tradicionales,  no muestra  

sostenibilidad en ventas.

El emprendedor conoce muy bien el proceso productivo y tiene experiencia, conoce el 

mercado y tiene ventas de aproximadamente $8.000.000 al mes, el proyecto tiene un 

componente ecológico interesante y con proyección (especialmente por el mercado 

objetivo). 

Buena sustentación del modelo de negocio, tiene bien definido el problema y la 

solución es adecuada. Cuenta con mercado y tiene definido los segmentos de mercado.

Ana Maria Arenas Hernandez 65750165 TIENDA DEPORTIVA SLAMAH 67,67%

La empresaria cuenta con experiencia con su unidad productiva familiar, tiene 

productos en comercialización, revisar el contexto de la idea de negocio para 

convocatoria de economìa popular, requiere fortalecer los canales de comercializaciòn 

y estandarización del proceso productivo a mayor escala.

La emprendedora no ha validado el mercado y cuenta con ventas minimas.  Trabaja 

desde casa, donde hace la producción, se recomienda validar el modelo. 

La emprendedor produce en la casa las piezas que comercializa, debe fortalecer la 

validación. Hace todo el proceso

Derly Angélica Varón Celis 1110484458 Cod13 Sistemas de Comercialización 79,33%

La empresaria tiene productos minimo validados por mercado, se recomienda fortalecer 

la sostenibilidad de las ventas.

Le emprendedora tiene un muy buen modelo de negocio, cuenta con apropiación de la 

idea y tiene validadas ventas significativas a pesar de tener pocos clientes a la fecha. 

Interesante oportunidad en el mercado. 

La emprendedora definió muy bien el modelo de negocio, hay claridad en la definición 

del problema y la solución. Está empezando a vender el servicio. Alexa

Johanna Barón Borda 1110566295 Hannah sin limites (HSL Consultora) 72,33%

Se requiere fortalecer la parte de inversiòn y validaciòn de mercado, especialmente el 

area de sostenibilidad de la empresa.

La emprendedora tiene algunas ventas validadas, sin embargo se encuentra trabajando 

sola. Usaría los recursos de Fondo Emprender especialmente para pago de nómina. 

La emprendedora ya presta y comercializa los servicios, tiene claro el equipo de trabajo 

que requiere y como darse a conocer. Alexa

Santiago Meyer 1110577752

Hooded; marca de street wear y 

active wear de alta calidad 85,67%

El emprendedor cuenta con experiencia y conocimiento en el mercado, tiene validación 

de mercado

El emprendedor tiene cultura de emprendimiento, experiencia y conoce el mercado.  El 

modelo tiene una fase de ideación muy interesante. En cuanto a la validación cuenta 

con ventas significativas y buenas proyecciones, ha sabido aprovechar la competencia 

como aliado comercial. 

El emprendedor tiene buen conocimiento del mercado, de la competencia. Ya vende, 

tiene un local y páquina web. El modelo de negocio está bien desarrollado.
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HERRAMIENTA DE VALORACIÓN

Esta herramienta de valoración permitirá evidenciar el avance realizado en las fases de ideación y validación a través de las metodologías dispuestas en nuestra Ruta de Emprendimiento. Si su puntuación alcanzó el 70% podrá continuar a la fase de formulación, de lo contrario es importante reforzar en las debilidades presentadas para realizar los ajustes respectivos.

Los elementos contenidos en esta valoración fueron:

1. Quien es el emprendedor

2. Identificación de problema o necesidad

3. Segmento de mercado

4. Explicación de la solución (Producto Mínimo Viable)

5. Oportunidad comercial

6. Avances a la fecha del proyecto

7. Competencia

8. Canales

9. Proyección Financiera

10. Equipo de trabajo

DATOS EMPRENDEDOR
DOCUMENTO DE 

IDENTIDAD
PROYECTO TOTAL

OBSERVACIONES JURADO 1
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